Таблица опроса поставщиков.
1. Надёжность поставщика (сколько лет на рынке, сайт и т.д.) .

2. Предоставление дилерства, представительства по региону.

3. Условия по выборке.

4. Условия по оплате: нал/безнал, предоплата/отсрочка, возможные скидки.

5. Предоставление сертификатов, рекламной продукции.

6. Конкурентное преимущество самой компании, предлагаемого товара. Например, продуманная дилерская политика, раскрученность бренда, вложение больших средств в рекламу и т.д.

7. Работа с браком, возможность возврата «висяков»

8. Возможный интерес к каким-либо товарам из нашего ассортимента.

9. Средняя себестоимость 1м3 продукции
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